
MAPOVÁNÍ LOKALITY

Analyzujte potřeby škol, studentů/ek 
a pedagogů/žek ve vašem okolí. 

 

FORMULACE NABÍDKY

Formulujte škole nabídku,  
která reaguje na zjištěné potřeby. 

 

E-MAIL ŠPP

Adresujte e-mail s cílenou nabídkou 
konkrétní osobě ze ŠPP. 

 ŠKOLA REAGUJE

Zavolejte, domluvte si schůzku, pošlete 
vzor smlouvy a doplňující materiály. 

 

ÚVODNÍ SCHŮZKA

Domluvte si konkrétní podobu 
spolupráce a nastavení další pravidelné 

komunikace. 

NEUZAVŘENÁ 
SMLOUVA

Dle domluvené 
komunikace se školou 
poptávejte smlouvu.

ODMÍTNUTÍ PODEPSÁNÍ 
SMLOUVY

Ptejte se na důvody 
a hledejte řešení. 

UZAVŘENÁ SMLOUVA

Smlouva je podepsaná 
oběma stranami. 

 

ZAČÁTEK CASE 
MANAGEMENTU

ŠPP představuje příběh 
konkrétního studenta/ky. 

ŠKOLA NEREAGUJE

Zjistěte telefonicky (ne)zájem školy či 
jinou zakázku. 

 

SLUŽBA UMÍ ZAJISTIT

Reagujte změnou nabídky 
a domluvte spolupráci na 

jiné zakázce. 

SLUŽBA NEUMÍ 
ZAJISTIT

Předejte škole síť možností 
a domluvte si budoucí 

kontakt.

JINÁ ZAKÁZKA

Škola popisuje jiné 
potřeby. 

 

NEZÁJEM

Domluvte si možnost 
budoucího kontaktu. 
Jste součástí lokality. 

ZÁJEM

Školu zaujala původní 
nabídka. 

 

Case management pro děti  
a dospívající ve spolupráci se školou
cesta do školy


